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Javier Pérez Dolset, presidente de ZED,
Premio Emprendedor del afio

ERNST & YOUNG Javier Pérez Dolset, presidente del Grupo ZED,
ha recibido el Premio Emprendedor del Afio 2008, otorgado por
Emst & Young, en colaboracién con &l IESE, Vocento y Fortis. Eljura-
do concedid cinco galardones mas: Trayectoria Empresarial, para
Higinio Arteta, presidente de Incoesa: Emprendedor Emergente, pa-
ra Gabriel Masfurrol, presidente y consejero delegado de USP Hos-
pitales; Internacionalizacién, para Francisco Martinez-Cosentino,
presidente de Grupo Cosentino; Innovacién, para Jaime Grego, pre-
sidente ejecutivo de Laboratorios Leti. Ademés, dio el premio al Em-

prendedor Social a Cristébal Coldén, presidente de La Fageda.

Grado en
Gestién Cultural

UNIVERSIDAD NEBRLIA La
Universidad Nebrija ha creado
un grado en Gestién Cultural,
adaptado al Espacio Europeo
de Educacién Superior. Este
gradodelaFacultad delas Artes
y las Letras pretende fomentar
unadisciplina hasta ahoraesca-
samente considerada en las
universidades espafiolas.

Crecimiento
récord en Espafia

MSC CRUCEROS MSC Cru-
ceros tiene previsto registrar un
crecimiento récord en Espafia
esteafio, enelque aumentarala
presencia de sus barcos en
puertos espafioles y ofrecer a
los viajeros “productos de altfsi-
ma calidad a precios competiti-
Vvos', seguin su director general,
Domenico Pellegrino.

La compafifa supera las previsiones y
factura 22,2 millones de euros en 2008

ASAS SYSTEMS La compafifa de ingenierfa Asas Systems, espe-

cializada eneldisefioy lainstalacién llave en mano de plantas indus-
triales, fundamentalmente para el sector del automévil, cerré el pa-
sado ejercicio conunas ventas de 22,2 millones de euros, el 90% de
las cuales realizadas fuera de Espafia, Asas Systems ha superado
asf su previsién inicial y ha incrementado notablernente la factura-
cién obtenida al cierre de 2007 (178 millones de euros). La cartera
actual de pedidos de la compafifa supera los 18 millones de euros y
deja cubierta gran parte de los 23 millones de euros en ventas pre-

vistos paraesteafio.

Redes de contactos que impulsan la
puesta en marcha de nuevos negocios

conTactos/ Crecento y CDO han organizado en Madrid un encuentro que reunira a 150 empresas de
Espania e Italia con el fin de entablar relaciones basadas en la confianza y encontrar los socios ideales.

Expansién. Madrid

Facilitar el encuentro entre
empresarios y establecer rela-
ciones que propicien la puesta
en marcha de nuevos nego-
cios. Ese es el principal objeti-
vo de Contact09, que se cele-
brard el 27 de marzo en Ma-
drid, organizado por la firma
espafiola especializada en
networking Crecento y la
asociacién empresarial italia-
na Compafifa de las Obras
(CDO). Al encuentro, que na-
ce con vocacidn de convertir-
. se en anual, asistiran alrede-
dor de 150 empresarios, pro-
cedentes de las firmas que in-
tegranlared de Crecentoylos
asociados a CDO, tanto de Es-
pafia como de Italia, asf como
responsables de algunas de
las sedes que esta tiltima orga-
nizacion tiene en varios pai-
ses de Latinoamérica (Vene-
zuela, Chile y Colombia), que
aportaran informacién sobre
sus empresas socias al otro la-
do del Atlantico, segin José
Luis Linares, director general
de CDO en Espafia.

Cooperaci6n

Sus representantes tendran
ocasién de dar a conocer su
compaiiia y las expectativas,
de cara a encontrar un socio
que facilite sus objetivos. “La
cooperacion empresarial es la
dindmica del encuentro y no-
sotros proporcionamos el en-
torno. La novedad en esta
ceasion es el tipo de reunién.
Hay muchas citas empresa-
riales, pero tienes que ser ca-
paz de contactar con esa per-
‘sona. Aqui la metodologia es
clara, todos los participantes
tienen su momento para ven-
derse a los demés y su mo-
mento para decir con quien
les interesaria hacer nego-
cios”, afirma Sergio Ona, so-
cio-director de Crecento.

La firma espafiola se encar-
gard de la direccién técnica
del evento (patrocinado por
Lufthansa y con la colabora-
cién de la cadena hotelera
Husa), facilitando la comuni-
cacion entre las partes, Para

Empresas de ltalia y Espafia

i6n de hacer

en esta jonada. En la imagen, un

“Profit do por C

CDO: Mas de 35.000 asociados

Crecento: la experiencia del ‘networking’

El encuentro

FECHA
La jomada se celebrarg el 27
de marzo en Madrid,

onganizacién CDO.

METODOLOGIA
Repartidos en grupos, cada
uno dispondra de un minuto
para presentar su empresa,
escuchar a sus colegas y
decidir si quiere reunirse
después con alguno de ellos.

INSCRIPCION

El plazo de inscripcion para la
jomada finaliza el préximo 9
de marzo. Més informacion

previsto celebrar reuniones
sobre networking y gestién
empresarial, contara con la

presencia del presidente de la
Compafifa de las Obras (CDO) naci6 en 1986 en ltaliay Crecento.oonsedeenPa'nplona,ﬁeneactividadsdecoachm Region de Lombardia, Rober-
actualmente cuenta con 35.000 socios en todo el mundo, asesorfa y networking. Dentro de esta liltima, ha creadounared  to Formigoni, aprovechando
pertenecientes a pymes, auté s, entidad ialesyONG, dondelos empresarios pueden hallar conttactos, sinergias, su estancia en la capital para
que cuentan con 500.000 empleados y una facturacion de colal i nuevos mercados y negocios. Esta actividad se el™EncuentroMadrid, un
45.000 millones de euros. La organizacié 1estap desde ok através de los Profit Club situados en la zona norte evento cultural que se cele-

hace diez afios en Espafia, donde tiene 300 asociados, aunque
su actividad se centraba mas en actividades culturales. La
organizacién de ContactO9forma parte de su objetivo de
impulsarsuactividadeomémhenEspaﬁa,ahavﬂsdelapoyn
alas pequefias empresas mediante la colaboracién,
participando en un encuentro parécido a los que realiza en
Italla.Allf,desdehaeevatiosaﬁos.CDOorgarﬁzaMatchiruuna
ferianulﬁsectotialquesecelebraenMilényqueseha
corwertidoenunreferente.Dumtetmsdfas,Z.SOOmtprsas

(Valladolid, Zaragoza, Logrofio, Bilbao y Pamplona), aunque su
objetivo es surnar 15 ciudades mds hasta finales de afio. Los
profits celebran reuniones cada quince dias, creando un
entormo de negocios en el que entre 25 y 30 empresarios,
intercambian experiencias, contactos y posibilidades de
negocio. “Se crea el habito de encontrarse, decir ptiblicamente
quéhasconseguido,cunquiénhascomachdoyhaspueshen
contacto. Con el tiempo, te conviertes en el comercial de tus 24
compafieros'’, dice Sergio Ona. También organiza encuentros

detodoelmundosereﬁnenpamoonooerquéyoonwién
quieren entablar una relacién comercial.

asegurar su efectividad, en la
ficha de inscripcién, las com-
pafiias deben describir su ac-
tividad, las 4reas de interés y
los sectores en los que desea-
rian contactar con futuros so-
cios. Con esta informacién,
los empresarios rotardn suce-
sivamerite por distintas salas

para conocerse, presentar en
unminuto su compafiia, escu-
char la exposicién de los de-
masy decidir si quiere reunir-
se con alguno de ellos por se-
parado, aprovechando para
ello la hora de la comida y el
café. “De ese modo rompes la
barreray propicias lacitapara

interprofit (interprovinciales)y dispone de una plataforma
online, que permite a los asociados seguir en contacto.

ese primer contacto. Ademss,
durante toda la jornada nos
ocuparemos de que no estén
solos, que los que han mostra-
do interés se retinan y de que
todo el mundose lleve tarjetas
del resto de participantes pa-
ra mantener el contacto”,
afiade Ona.

La cuota de inscripcién en
Contact09 oscila entre 80 eu-
ros para los asociados a CDO
y Crecento y 150 euros, con
documentacién y almuerzo
incluido. El plazo de inscrip-

brar4 durante ese fin de sema-
naenlaCasade Campo. Tam-
bién asistirdn el presidente de
CDO Italia, Enrico Biscaglia, y
el presidente de CDO Espatia,
Ettore Pezzuto.

“El gran objetivo es que las
empresas salgan con la posi-
bilidad de hacer negocios en
Espafia, Italia u otros paises,
conocer un proveedor, un
cliente 0 auna personaqueles
pueda llevar donde necesitan,
creando relaciones de con-
fianza. Pensamos, ademés,
que es un momento muy
acertado para este tipo de en-
cuentros, ya que reuniéndose
con otros empresarios pue-

cién finaliza el 9 de marzo.  den buscar puntos de colabo-
Mis informacidnencdo.es. racién y nuevos negocios”,
La jornada, en la que estd  afirmaSergio Ona.




